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DE FORSTE AR

.N. Erichsen blev grundlagt d. 2.5.1947 af Peter Nansen

Erichsen og hans kone Gisela Erichsen. Krigsarene hav-
de Peter og Gisela Erichsen tilbragt i Norge, hvor Peter
Erichsen havde haft en stilling som leder af et speditionsfir-
ma. Som sen af forzldre, der tilherte det tyske mindretal i
Haderslev, og med en tysk kone fra Hamborg, var eksistens-
grundlaget ikke det bedste efter krigen, og overvejelserne gik
bl.a. pa at emigrere til New Zealand for at begynde helt for-
fra (sd langt veek fra elendighederne i Europa som muligt).
Forzldrene til bade sen og datter overtalte dem dog til at
blive, da man var bange for aldrig at se dem mere, hvilket
nok ogsa var baggrunden for, at Peters far var villig til at
kautionere for en kassekredit 1 Handelsbanken p4 kr.
20.000,-, som blev startkapitalen i firmaet. I begyndelsen af
maj 1947 kunne “grosserer” Peter Nansen Erichsen og
“sekreteer” Gisela Erichsen rvkke ind i lejede lokaler i Amali-
egade 13 i Kebenhavn.

degrundlaget var det vage begreb shipping og en god por-

tion flid. Den forste forretning var, at et firma i Shanghai
kebte et parti kobra, som blev leveret fra Singapore. Fod-
feeste fik firmaet dog ferst, da man begyndte at selge gave-
pakker” fra lager 1 Frihavnen. Pa davarende tidspunkt var
der importrestriktioner pé luksusartikler som kaffe, tobak,
sydfrugter o.lign. Havde man slegtninge 1 USA, som var vil-
lige til at sende 8§, kunne man kebe de eftertragtede varer
hos firmaer, der via importbevillinger havde lagre 1 Frihav-
nen. Det var bl.a. Gisela Erichsens opgave at g& op og snak-
ke med embedsmandene 1 varedirektoratet, da det viste sig,
at hun havde bedre evner til at fa importbevillingerne hurtigt
igennem end hendes mand!!



Japan 1950

Gavepakke—forretningen var naturligvis kun mulig, silen-
ge der var varerestriktioner, og de nzste par ar blev
livet levet farligt; men der var lyspunkter. Bl.a. blev firmaet
involveret 1 en bytteforretning mellem Japan og Danmark. I
Japan var der pa davaerende tidspunkt meget udbredt tuber-
kulose. Man var interesseret i en medicin, som blev fremstil-
let i Danmark, men man kunne kun betale med tekstiler,
som igen var en mangelvare 1 Danmark. Denne forretning
stivede selvtilliden af, da der havde vaeret mange om budet -
herunder @K - som gerne ville blande sig, og ”direktoren”
var i 1950 i lange perioder i Japan.



begyndelsen af 50erne oplevede firmaet et stort nederlag,

idet man sammen med en tysk ekspert pa kanyleomrédet
gik med til at kebe en rorfabrik, der skulle levere feerdige
injektionssprajter til hospitalssektoren. Desvarre viste det
sig, at eksperten ikke var s& meget ekspert, s man tabte alle
de oparbejdede sparepenge pé kr. 250.000,-. En reminscens
af denne sag er, at sesterfirmaet INTRA, som blev grundlagt
1 de dr, i dag stadig handler med pracisionsrer, idet man

bevarede kontakten til de folk, der overtog den krakkede
fabrik.

1953 kom Peter Erichsen i kontakt med et norsk firma via
en gammel engelsk ven, som han havde kendt fra de unge
ar 1 Singapore. Det norske firma var et stélsteberi, som var
specialist i at levere komplette agtersteevne og ror til skibe, og
man enskede at ege afsetningsomridet. Den 19.8.1954 blev
der lavet en aftale, hvor P.N. Erichsen blev udnavnt til
agent 1 Tyskland for Strommens Verksteder, og firmaet fik
en basis for lidt faste indteegter, som si sandelig var tiltraengt.
Agenturet blev senere udvidet til ogsa at omfatte Frankrig,
Italien, Spanien, Portugal, Holland, Belgien og
Jugoslavien. Dette agentur Iy
dannede igen grundlag for s i
udviklingen op gennem k
60erne og firmaets tilknyt-
ning til veerftsindustrien og
den tunge industri.

N. Erichsen var i de
forste &r langt omkring, ‘A
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OG HVAD SA SENERE

1961

Vi snakker her om tiden efter, at Peter og Olaf kommer
ind i firmaet. Peter startede i 1964 efter uddannelsen
som eksportkebmand i Hamborg og et job inden for kemika-
liebranchen. ”Senior” havde féet et nyt agentur inden for
metalliske rorlejer og mente, at der nu var basis for at tage
“en af drengene” ind 1 firmaet. Det viste sig at vere vanskeli-
gere end forst antaget, for det var sveert at tjene lennen hjem.
Derfor gjaldt det om at finde noget nyt, og da ”Senior” hav-
de den faste overbevisning, at “bare man var flittig”, s kom
der nok noget godt ud af det.



laf startede i firmaet i 1966, og for ham gjaldt det samme

- han skulle bare vere flittig og oppe pa merkerne. Og
med den ballast forsegte Peter og Olaf sig inden for omrader,
som de mente de havde forstand pa. Det blev sé forskellige
produkter som smékager, mebler, brugskunst, parykker, kun-
stige ejenvipper og landbrugsmaskiner. Som man af firmets
nuvarende varesortiment kan se, har det vaeret med begraenset
succes.

istorisk skete der det, at Olaf flyttede til Bjerringbro i
1970, hvorfra han videreferte sine aktiviteter. Lidt mere
styr kom der over tingene 1 1972, da han flyttede til Odense.

Kabenhavn fortsatte ”Senior” med sine Strammen-forret-
ninger med de tyske verfter, selvom denne forretning nok
efter oliekrisen i 1973 sang pa sit sidste vers. Dette langvarige
agentur opherte med Stremmen Staals lukning i 1978. Peter
eksporterede landbrugsartikler og donkrafte, og pa en rejse til
@sten stedte han pé et “ikke metallisk rorleje”, som hed

Thordon. Vi fik agenturet, som vi har den dag i dag.

Det allernyeste er, at P.N. Erichsen A/S i 1993 kebte vark-
tojsfirmaet Seren Hagh A/S, som forevrigt snart kan fejre
100 &rs jubileeum. Dette firma venter vi os meget af, og haber
det vil udvikle sig 1 drene der kommer.,

N. Erichsen har jo aldrig veeret et stort firma med mange

ansatte. Da man pabegyndte gaveartikel-forretningerne,
ansatte man 3-4 personer til at hjelpe til 1 det daglige, og den-
ne bemanding - ud over indehaveren - beholdt man stort set
indtil begyndelsen af 70erne. Det er forst i de sidste ca. 15 ér,
at der langsomt er sket en udvikling, som har berettiget til en
aget bemanding, og uden hvis hjelp vi aldrig havde niet det
resultat, som vi trods alt alle kan vaere stolte af at have néet. Vi
er stadig “en blandet landhandel”, men det skal nok ikke vare
anderledes.
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